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La storia di Zaccardo



La storia di Zaccardo



La testimonianza



Gli anni di carriera



I risultati raggiunti
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La sales letter

Quale problema risolvi? à USP
A chi lo risolvi? à Target
Come lo risolvi? à Case study
Con quali risultati? à Case study
Come contattarti? à Call to action



Finding Nemo

www.linkedin.com/in/hirejohnnemo

WHAT I DO: I help Business Coaches, Consultants, Small Business Owners, Sales Executives and others 
leverage LinkedIn to generate more sales leads, add new clients, increase revenue and build their online 
platform.

HOW I DO IT: I provide online training programs, on-site workshops and content aimed at helping you 
discover how to generate more business for yourself using LinkedIn.

RESULTS: "I've generated over $50,000 in new business as a direct result what I learned inside the 
LinkedIn Riches Premium Training." - John Hawkins, Executive Coach & Speaker

[…]

📚FREE TRAINING: Join me online for one of my Free LinkedIn Trainings: 
http://www.linkedinriches.com/join-2/

MY BACKGROUND: Author of 7 books, former Associated Press Reporter, Award-Winning PR Director 
and Social Media Consultant, Talk Radio Producer and On-Air Talent, Video Producer and Marketer, 
Freelance Writer, 1-on-1 Business Coach & Consultant.

http://www.linkedin.com/in/hirejohnnemo


La sales letter
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Il passo indietro del singolo
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Il cerchio magico: partire dal perché



Perché fai il tuo lavoro?

“Non mi ricordo neanche più da quanto tempo sto 
costruendo questo muro. Il lavoro è monotono. 
Lavoro tutto il giorno sotto un sole cocente. Le 
pietre sono pesanti e sollevarle ogni giorno può 
essere massacrante. Non so nemmeno se vivrò fino 
a vedere questo progetto completato. Ma è un 
lavoro. Mi permette di campare”.



“Amo il mio lavoro. Sto costruendo una cattedrale. 
Certo, non mi ricordo neanche più da quanto 
tempo sto costruendo questo muro e a volte il 
lavoro è monotono. Lavoro tutto il giorno sotto un 
sole cocente. Le pietre sono pesanti e sollevarle 
ogni giorno può essere massacrante. Non so 
nemmeno se vivrò fino a vedere questo progetto 
completato. Ma sto costruendo una cattedrale”.

Perché fai il tuo lavoro?



1. Vincere sul cattivo/rinascita
2. Ascesa verso il successo
3. Missione/ricerca
4. Commedia (tragedia)

I modelli di storie personali



Eroe DesiderioOstacolo

Vincere sul cattivo
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Vincere sul cattivo



Ascesa verso il successo



Ascesa verso il successo



La missione



La missione



La missione



Il tone of voice



La commedia



La commedia



1. Incipit forte
2. Falsa partenza
3. Racconto circolare
4. Flashback
5. Cliffhanger
6. Enfasi sulle 

emozioni
7. Elenco

Le tecniche di storytelling
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Falsa partenza



Falsa partenza



Racconto circolare



Il racconto circolare



Il racconto circolare



Il flashback



Il flashback



Il flashback



Il cliffhanger



Il cliffhanger



L’enfasi sulle emozioni



L’enfasi sulle emozioni



I valori



L’elenco
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L’elenco



Grazie!


